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Let’s connect!
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Scannen für weitere 

Kontaktinformationen!

Scannen für weitere 

Kontaktinformationen!

Ihre Referenten

Benedikt Rintsch
✓ Projektmanager

✓ Solution Architect

✓ S/4 Transformation

Thomas Vögler
✓ M. Sc. Wirtschaftsinformatik
✓ Senior Consultant im Bereich Sales & 

Distribution
✓ S/4 HANA Cloud ERPs und On-Premise

https://www.xing.com/companies/4processag
http://www.linkedin.com/company/4process-ag
https://www.instagram.com/4process.de/
https://www.facebook.com/pages/4process-AG/571099992945148?fref=ts
https://www.youtube.com/channel/UChiGI7SoW7nL_awpmn9OZ3w
https://www.4process.de/
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Throwback: Hausmesse 2015
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Ausgangssituation
Um sich am Markt zu 
behaupten, müssen 
Unternehmen global agieren 
und sich dementsprechend 
aufstellen.

Dabei entsteht eine komplexe 
und unübersichtliche 
Geschäftswelt, die das 
Unternehmen gerade bei 
länderübergreifenden 
Interaktionen zwischen den 
einzelnen Organisationen vor 
Probleme stellt.
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Zielsetzung
Transparente und effiziente Finanz- und Logistikprozesse 
für die organisatorische Abwicklung.

Realisierung
Intercompany- und Cross Company-Abwicklung als 
mögliche Ansätze, um dieses Ziel mit 
unterschiedlichen Automatisierungsgrad zu 
erreichen.
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Fallbeispiel

Lieferndes 

Unternehmen 

Deutschland

Verkaufendes 

Unternehmen 

Frankreich

Kunde



Agenda

Mögliche Agenda-Punkte

Mögliche Agenda-Punkte

Mögliche Agenda-Punkte

Mögliche Agenda-Punkte

Mögliche Agenda-Punkte

Mögliche Agenda-Punkte

Mögliche Agenda-Punkte

Rückblick: Hausmesse 2015

Ausgangssituation

Zielsetzung & Realisierung

Fallbeispiel

Klassische Intercompany-Szenarien

Advanced Intercompany

Fazit & Austausch
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Kundenauftrag mit Einkauf

Kunde Verkaufendes Unternehmen

Kunde bestellt Kundenauftrag

Intercompany 

Rechnung
Intercompany 

Lieferantenrechnung
Kundenrechnung

Intercompany 

Bestellung

Intercompany 

Kundenauftrag

Auslieferung + 

Warenausgang
Wareneingang

Auslieferung + 

Warenausgang
Kunde erhält Ware

Verkauf Einkauf

Lieferndes Unternehmen
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Kundenauftrag mit Einkauf

Kunde Verkaufendes Unternehmen

Kunde bestellt Kundenauftrag

Intercompany 

Rechnung
Intercompany 

Lieferantenrechnung
Kundenrechnung

Intercompany 

Bestellung

Intercompany 

Kundenauftrag

Auslieferung + 

Warenausgang
Wareneingang

Auslieferung + 

Warenausgang
Kunde erhält Ware

Verkauf Einkauf

EDI

ORDERS

Lieferndes Unternehmen

EDI

ORDSRP

EDI

INVOIC

Liefersperre

In Bezug zur IC-

Auslieferung

ATP + Terminierung

IC-Pricing

PDF-Verknüpfung

Stammdaten

Logistik-Cockpit 
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Verkauf ab Lager und Bukrs. 
übergr. Umlagerung

Kunde Verkaufendes Unternehmen

Kunde bestellt Kundenauftrag

Intercompany 

Rechnung
Intercompany 

Lieferantenrechnung
Kundenrechnung

Intercompany 

Bestellung

Auslieferung + 

Warenausgang
WareneingangAuslieferungKunde erhält Ware

Verkauf Einkauf

Lieferndes Unternehmen
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Verkauf ab Lager - Umlagerung

Kunde Verkaufendes Unternehmen

Kunde bestellt Kundenauftrag

Intercompany 

Rechnung
Intercompany 

Lieferantenrechnung
Kundenrechnung

Intercompany 

Bestellung

Auslieferung + 

Warenausgang
WareneingangAuslieferungKunde erhält Ware

Verkauf Einkauf

Lieferndes Unternehmen

Logistik-Cockpit 

IC-Pricing

In Bezug zur IC-

Auslieferung

EDI

INVOIC

PDF-Verknüpfung

SOBSL - 

Sonderbeschaffungssschlüssel
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Kundenauftrag mit 
Streckenabwicklung

Kunde Verkaufendes Unternehmen

Kunde bestellt Kundenauftrag

Intercompany 

Rechnung
Intercompany 

Lieferantenrechnung
Kundenrechnung

Intercompany 

Bestellung (Strecke)

Intercompany 

Kundenauftrag

Auslieferung + 

Warenausgang

Wareneingang 

(statistisch)
Kunde erhält Ware

Verkauf Einkauf

Lieferndes Unternehmen
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Kundenauftrag Streckenabwicklung

Kunde Verkaufendes Unternehmen

Kunde bestellt Kundenauftrag

Intercompany 

Rechnung
Intercompany 

Lieferantenrechnung
Kundenrechnung

Intercompany 

Bestellung (Strecke)

Intercompany 

Kundenauftrag

Auslieferung + 

Warenausgang

Wareneingang 

(statistisch)
Kunde erhält Ware

Verkauf Einkauf

Lieferndes Unternehmen

Logistik-Strecken-Cockpit 

EDI

ORDERS

EDI

ORDSRP

Liefersperre

ATP + Terminierung

IC-Pricing

Stammdaten

EDI

DESADV

EDI

INVOIC

PDF-Verknüpfung
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Buchungskreisübergreifender 
Verkauf 

Kunde Verkaufendes Unternehmen

Kunde bestellt Kundenauftrag

Intercompany 

Kundenrechnung
Intercompany 

Lieferantenrechnung
Kundenrechnung

Auslieferung + 

Warenausgang
Kunde erhält Ware

Verkauf Einkauf

Lieferndes Unternehmen
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Buchungskreisübergreifender 
Verkauf 

Kunde Verkaufendes Unternehmen

Kunde bestellt Kundenauftrag

Intercompany 

Kundenrechnung
Intercompany 

Lieferantenrechnung
Kundenrechnung

Auslieferung + 

Warenausgang
Kunde erhält Ware

Verkauf Einkauf

Lieferndes Unternehmen

EDI

INVOIC

PDF-Verknüpfung

IC-Pricing
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Video KI-generiert
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Advanced IC Stock Transfer (5HP)
Erweiterte Buchungskreisübergreifende Umlagerung

Intercompany Bestellung

VALUE CHAIN MONITORING MONITORING- UND TRANSPARENZEBENE – DIE FACHLICHE KETTE ENTSTEHT AUS BELEGEN UND FOLGEPROZESSEN.

BESTELLUNG /
KUNDENAUFTRAG

AUSLIEFERUNG /
WARENAUSGANG

TRANSFER OF
CONTROL / SIT

WARENEINGANG /
MATERIALBELEG

RECHNUNGEN / FI

Intercompany Kundenauftrag

AUTOMATISCH

Auslieferung

Warenausgang
Materialbeleg · Bestand wird weniger

Anlieferung

AUTOMATISCH

Wareneingang
Intercompany 
Lieferantenrechnung 

Intercompany Rechnung

Quelle: SAP Help Portal – Advanced Intercompany Stock Transfer, SAP Best Practice 5HP

Gefahrenübergang 

(Transfer of Control = TOC)

1 Auftrag
BEZIEHUNG ANLEGEN 2 Auslieferung

WARE IN BEWEGUNG SETZEN 3 Wareneingang
EIGENTUM UND BESTAND ÜBERGEBEN 4 Verrechnung

IC-BUCHUNGEN ABSCHLIEßEN

EMPFANGENDES 
UNTERNEHMEN

LIEFERNDES 
UNTERNEHMEN

SYSTEM /
VALUE CHAIN

AUTOMATISCH
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VERKAUFENDES 
UNTERNEHMEN

LIEFERNDES 
UNTERNEHMEN

SYSTEM /
VALUE CHAIN

VALUE CHAIN MONITORING ORCHESTRIERT FOLGEBELEGE UND ERZEUGT MATERIALBELEGE AUTOMATISCH ZU DEN TRANSFER-OF-CONTROL-ZEITPUNKTEN

KUNDENAUFTRAG /  
BESTELLUNG/ IC 

KUNDENAUFTRAG

AUSLIEFERUNG / 
WARENAUSGANG

TRANSFER OF CONTROL / 
WARENBEWEGUNG

KUNDENRECHNUNG / IC 
RECHNUNG /BUCHHALTUNG

Erweiterter Buchungskreisübergreifender Verkauf

Advanced Intercompany Sales (5D2)

Quelle: SAP Help Portal – Advanced Intercompany Sales (5D2); vereinfachter Dokumentfluss nach SAP Best Practice.

Kundenauftrag

Intercompany Bestellung 

Intercompany 
Kundenauftrag

AUTOMATISCH

AUTOMATISCH

1 Auftrag





21

VERKAUFENDES 
UNTERNEHMEN

LIEFERNDES 
UNTERNEHMEN

SYSTEM /
VALUE CHAIN

VALUE CHAIN MONITORING ORCHESTRIERT FOLGEBELEGE UND ERZEUGT MATERIALBELEGE AUTOMATISCH ZU DEN TRANSFER-OF-CONTROL-ZEITPUNKTEN

KUNDENAUFTRAG /  
BESTELLUNG/ IC 

KUNDENAUFTRAG

AUSLIEFERUNG / 
WARENAUSGANG

TRANSFER OF CONTROL / 
WARENBEWEGUNG

KUNDENRECHNUNG / IC 
RECHNUNG /BUCHHALTUNG

Erweiterter Buchungskreisübergreifender Verkauf

Advanced Intercompany Sales (5D2)

Quelle: SAP Help Portal – Advanced Intercompany Sales (5D2); vereinfachter Dokumentfluss nach SAP Best Practice.

Kundenauftrag

Intercompany Bestellung 

Intercompany 
Kundenauftrag

AUTOMATISCH

AUTOMATISCH

1 Auftrag 2 Lieferung

Warenausgang

Auslieferung

3 Transfer of control

Gefahrenübergang 

(Transfer of Control = TOC)
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Advanced Intercompany Sales (5D2)
Gefahrenübergang - im Detail

Quellen: SAP Help Portal – Advanced Intercompany Sales (5D2); Transfer of Control of Goods.

Auslieferung

Warenausgang

Interner ToC
WA (liefernd TOC) & 
Virtueller WE (verkaufend)

Virtueller Warenausgang
Umbuchung in Transitbestand

Externer ToC
WA → Eigentum beim Kunden

INTERNER ToC EXTERNER ToC

LIEFERNDES UNTERNEHMEN VERKAUFENDES UNTERNEHMEN EXTERNER KUNDE

Die Ware bleibt auf dem direkten Weg zum Kunden; Eigentum und bewerteter Bestand wechseln zu den ToC-Zeitpunkten.

1 Physische Auslieferung
WARE VERLÄSST DAS LIEFERWERK 2 Interner Eigentumsübergang

LIEFERND → VERKAUFEND 3 Bewerteter Transitbestand
EIGENTUM BEI VERKAUFENDER GESELLSCHAFT 4 Externer Eigentumsübergang

VERKAUFEND → KUNDE

VERKAUFENDES 
UNTERNEHMEN

LIEFERNDES 
UNTERNEHMEN

ZEITLICHER VERLAUF
VERFÜGUNGSMACHT(IFRS 15)

JOB

JOB JOB
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VERKAUFENDES 
UNTERNEHMEN

LIEFERNDES 
UNTERNEHMEN

SYSTEM /
VALUE CHAIN

VALUE CHAIN MONITORING ORCHESTRIERT FOLGEBELEGE UND ERZEUGT MATERIALBELEGE AUTOMATISCH ZU DEN TRANSFER-OF-CONTROL-ZEITPUNKTEN

KUNDENAUFTRAG /  
BESTELLUNG/ IC 

KUNDENAUFTRAG

AUSLIEFERUNG / 
WARENAUSGANG

TRANSFER OF CONTROL / 
WARENBEWEGUNG

KUNDENRECHNUNG / IC 
RECHNUNG /BUCHHALTUNG

Erweiterter Buchungskreisübergreifender Verkauf

Advanced Intercompany Sales (5D2)

Quelle: SAP Help Portal – Advanced Intercompany Sales (5D2); vereinfachter Dokumentfluss nach SAP Best Practice.

Kundenauftrag

Intercompany Bestellung 

Intercompany 
Kundenauftrag

AUTOMATISCH

AUTOMATISCH

1 Auftrag 2 Lieferung

Warenausgang

Auslieferung

3 Transfer of control

Gefahrenübergang 

(Transfer of Control = TOC)

4 Faktura

Kundenrechnung

AUTOMATISCH

Intercompany 
Lieferantenrechnung

Intercompany Rechnung
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Fazit: Automatisieren, wo es trägt.
Advanced Intercompany stärkt den durchgängigen Prozess – die Wahl bleibt Szenario basiert

Hinweis: SAP Note 3192584 – Einschränkungen und allgemeine Informationen für den erweiterten buchungskreisübergreifenden Verkauf.

01
AUTOMATISIERUNG

Automatisch erzeugte Folgebelege

schließen Prozesslücken und 

reduzieren manuelle Übergaben.

02
TRANSPARENZ

Value Chain Monitoring und Transfer 

of Control schaffen Klarheit über 

Belege, Bestand und Eigentum.

03
EINSATZGRENZEN

KDE + VC werden aktuell nicht 

durchgängig unterstützt; klassische 

Streckenprozesse bleiben relevant.

Finale Empfehlung:

Unterstützte Szenarien mit Advanced Intercompany standardisieren (S/4HANA 2022) – KDE + VC weiterhin gezielt über 
bewährte Streckenprozesse abbilden. 

Damit entsteht ein belastbares Zielbild:

Mehr Automatisierung, ohne bestehende Prozesssicherheit aufzugeben.



Let’s connect!

Vielen Dank.
Zeit für Fragen & gemeinsamen Austausch

https://www.xing.com/companies/4processag
http://www.linkedin.com/company/4process-ag
https://www.instagram.com/4process.de/
https://www.facebook.com/pages/4process-AG/571099992945148?fref=ts
https://www.youtube.com/channel/UChiGI7SoW7nL_awpmn9OZ3w
https://www.4process.de/
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